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CLa lamiera 
si fa bella,  
anzi di pi•

Ci• che pi€ colpisce 
positivamente nel conoscere 
la seconda generazione della 
Roclam S.r.l. di Isola Della 
Scala (VR), e cio• i tre ®gli del 
fondatore, Rudy (classe 1974), 
Alessandro (1982) e Michele 
Rocchetto (1985), oltre alla 
gratitudine nei riguardi del 
padre, Doriano, ancora al loro 
®anco, • la gran voglia di fare 
che trabocca da ognuno di 

essi, sospinta da una passione tale per la lamiera 
da indurli a paragonare questo materiale, senza il 
quale, dicono, non potrebbero far nulla, nientemeno 
che alla farina. Sfruttando appieno le loro migliori 
attitudini, chi davanti al computer e chi di fronte  a 
macchine a controllo numerico, con la complicit‚ 
di collaboratori di riconosciuta professionalit‚, 
questo af®atato trio ha saputo trasformare la crisi in 
opportunit‚ introducendo in breve tempo l'azienda 
in una prestigiosa e poco popolata nicchia di 
mercato: quella dell'arredamento di lusso. E non 
hanno alcuna intenzione di fermarsi qui.

Conoscere come un'impresa sia riuscita a 
trasformare un momento di grande dif®colt• in 
un'opportunit• € sempre intrigante. Come ci• € 
avvenuto per voi?
Fino a circa una decina di anni fa il nostro lavoro 
era in buona parte riservato alla produzione di 
espositori metallici destinati, principalmente, al 
punto vendita di concessionarie per auto. Ebbene, 
ad un certo punto, a causa della crisi, questa 
clientela, per noi molto importante, ci ha tagliato 

Da destra, Rudy, Michele e Alessandro Rocchetto, contitolari della Roclam S.r.l. 

Reparto saldatura.
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fuori preferendo utilizzare i pi€ economici espositori in plastica 
o in cartone. ! stato allora che, guardandoci negli  occhi, 
abbiamo capito che se avessimo voluto dare un futuro alla ditta 
costruita con tanti sacri®ci da nostro padre avremmo dovuto 
cambiare, orientando l'attivit‚ in un'altra direzio ne: quella dei 
mobili e degli accessori di design di altissima qualit‚ per negozi 
e non solo. Una svolta, per fortuna, rivelatasi vincente.

Dunque, pi! in dettaglio, in cosa consiste oggi la vostra offerta?
Oltre a quella primaria, costituita da oggetti d'ar redo di 
pregiatissima fattura, contempla altres" totem e insegne, 
sistemi espostivi pubblicitari nonch#, per rendere omaggio ai 
raf®nati vini del territorio veronese, espositori e portabottiglie 
vini, questi ultimi ®rmati con il marchio Roclam e acquistabili 
on line. Af®nch# ogni prodotto possa chiaramente distinguersi 

per la propria bellezza ci avvaliamo del contributo di giovani 
designer, colonna portante del nostro portale ªOf®cina del 
Designº, attraverso il quale desideriamo valorizzare l'impegno 
e la passione che da artigiani della lamiera, quali ci riteniamo, 
mettiamo nel creare articoli di qualit‚ che sappian o trasmettere 
emozioni.

Per far conoscere al mercato la vostra nuova identit• che mezzi 
di divulgazione, in particolare, avete adottato?
Oltre al sito internet, interamente ridisegnato e arricchito, 
un valido aiuto lo abbiamo trovato nella pubblicit‚  su riviste 
specializzate, come pure nella partecipazione a ®ere di settore, 
come Mecspe di Parma e Vinitaly di Verona. Nel futuro ci 
auguriamo di poter aver risorse e tempo per esporre anche in 
manifestazioni ®eristiche estere.

DALLA CARPENTERIA LEGGERA ALL'ARREDAMENTO DI DESIGN 
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FOTO 1 
Particolare sottoposto a trattamento 
galvanico di doratura.

FOTO 2 
Particolare saldato e lucidato in 
acciaio inox super mirror.

FOTO 3 
Particolare di ®nitura prodotto con 
l'impianto di taglio laser tubo.

FOTO 4
Portabottiglie da terra con inserto in 
rovere.1
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Qual € stata la richiesta pi! impegnativa giuntavi da un cliente?
! una commessa che non potremo di certo dimenticare perch# 
mai prima ci eravamo misurati con qualit‚ di cos" e levato livello, 
visto che si trattava di impreziosire una super®cie in acciaio 
inox super mirror, gi‚ di per s# nobilissima, con u n trattamento 
galvanico di doratura. Il tutto per una cospicua serie di arredi, 
fra i quali armadi e pareti divisorie, ordinati da un facoltoso 
industriale russo.

Inutile sottolineare che per l'attuale tipologia di prodotti 
realizzati siano quanto mai indispensabili lamiere di prima 
scelta, non € vero?
Ovviamente. Questa domanda, per•, ci porta a denunciare 
un serio problema con il quale negli ultimi tempi, purtroppo, 
dobbiamo fare i conti, vale a dire la dif®colt‚ nel  reperire 
materie prime con le caratteristiche qualitative ri chieste, 
inconveniente dovuto al fatto che i nostri fornitori, vista la 
penuria di lamiera nei mercati pi€ quotati, fra cui  quello 
italiano, sono spesso costretti a rivolgersi ad acciaierie di 
minore af®dabilit‚ ubicate, soprattutto, nell'Europ a dell'Est.

Da quali macchine € formata la vostra squadra tecnologica?
La prima citazione spetta a quella decisamente pi€ importante 
per noi e cio• la laser a CO2 da 5.200 Watt, seguono poi una 
laser tubo in grado di tagliare tubi tondi con diametri ®no a 150 
mm e tubi quadri con lati ®no a 120 mm, tre pressopiegatrici, 
di cui una da 80 t x 2 metri, una da 135 t x 3 metr i con 
controllo dell'angolo gestito da un sistema laser e l'ultima da 
200 t x 3 metri, una calandra a 4 rulli con una lun ghezza del 

campo di lavoro di 2 metri, quattro postazioni di saldatura Mig 
e Tig e una stampante 3D di ultima generazione con tecnologia 
FFF (Fused  Filament Fabrication) usata per costruire, in scala 
minore, dei prototipi.

A proposito di quest'ultima tecnologia che prospettive pensate 
potr• avere nel futuro? C'€ chi addirittura dice che nel giro 
di qualche decennio soppianter• tutte le attuali tecnologie di 
lavorazione meccaniche.
Noi siamo convinti che i tempi di questa ªrivoluzio neº saranno 
ancora pi€ brevi di quelli previsti. Stiamo seguendo con grande 
attenzione lo sviluppo di queste macchine per farci trovare 
pronti ai radicali cambiamenti che ci aspettano.

Quindi il prossimo vostro investimento andr• in quella direzione?
Non ancora, quasi certamente sar‚, invece, un laser ®bra, 
grazie al quale potremo allargare il nostro campo d'azione 
lavorando anche i materiali ri¯ettenti come l'otton e e il rame. 
Entro un paio d'anni contiamo di af®ancarlo all'impianto a CO2.

Siete giovani, intraprendenti e con tanta passione per il vostro 
lavoro. Come intendete sfruttare queste belle caratteristiche nel 
prosieguo della vostra attivit•?
Il sogno che coltiviamo, in piccola parte gi‚ avvia to con la 
nostra gamma di portabottiglie vini, • quello di po terci staccare 
dal mondo dei terzisti per diventare produttori di una linea 
d'arredamento tutta nostra con la quale nobilitare ancora di 
pi€ la lamiera. Sappiamo che non sar‚ facile, ma di  sicuro di 
proveremo. 

 ! RIPRODUZIONE RISERVATA

FOTO 5 
Impianto di taglio laser a 

CO2 da 5.200 Watt.

FOTO 6 
Impianto di taglio laser 

tubi.

FOTO 7 
Fase di piegatura.

FOTO 8
Movimentazione merci in 

magazzino. 5
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